Senior Kundansvarig — Medelstora Foretag, Goteborg

Vill du vara med och utveckla affiren i en av Sveriges mest expansiva foretagsregioner?
Har du ett starkt affirsdriv och erfarenhet av att bygga langsiktiga kundrelationer inom
bank och finans? D4 kan detta vara en nyckelroll for dig.

Om SEK

Jobba for 6kad svensk export och bidra till en mer hallbar varld! SEK star f6r svensk
exportkredit och 1 60 dr har finansiering frin oss gjort det mojligt f6r generationer av svenska
foretag att vixa. Med 6kad export skapar vi tillvixt i Sverige och bidrar till nytinkande 16sningar
tor en hallbar utveckling 1 virlden. Med staten som dgare ar vi en syftesdriven, stabil partner som
bygger langsiktiga relationer.

SEK ser ett 6kat affarsutrymme inom segmentet medelstora féretag och har en tydlig ambition
att vixa i vastra och sodra Sverige.

Om rollen

Som Senior Kundansvarig inom Medelstora Foretag far du en central roll 1 att vidareutveckla
SEK:s nirvaro i Goteborg och region Vist. Rollen utgor en forstirkning av befintligt kundteam
och innebir ett tydligt mandat att bidra till affirstillvaxt, bide genom att utveckla befintliga
relationer och genom aktiv nykundsbearbetning.

Goteborg och region Vist utgor en attraktiv region med ménga exporterande foretag, dir SEK
har byggt upp en befintlig kundportfélj samt har dialog med ett antal aktiva prospekts med
framtida potential. Rollen innebir ett tydligt regionalt ansvar med utgangspunkt i Géteborg, och
vid behov dven méjlighet att stotta affiren i narliggande regioner sisom Skane, Virmland och
delar av Smaland.

Du ansvarar for att:

e Utveckla en kundportfélj av medelstora foretagskunder samt aktivt driva
nykundsbearbetning

e Bygea och utveckla lingsiktiga kundrelationer som skapar hog kundnéjdhet, bidrar till
SEK:s tillviaxt och sikerstiller en sund riskkultur

e Skapa en djup forstaelse for kundernas verksamhet, bransch och strategiska utveckling —
och utifran detta identifiera affarsméjligheter och risker, inklusive omstallnings- och
hallbarhetsfragor

e Sikerstilla en nira och kontinuerlig kunddialog kring framtida affirer men aven avseende
risker och eventuella villkorsindringar och omstruktureringar

e Identifiera och utveckla nya affirsmojligheter genom att ta fram finansieringslosningar
som skapar virde for bade kunden och SEK



e [FEtablera breda och langsiktiga relationer pa flera nivaer, inklusive regelbunden dialog med
CFO och VD, samt samverka med relevanta externa partners sisom affiarsbanker och
organisationer inom Team Sweden. I rollen ingar dven att bidra till marknadsinitiativ samt
extern representation

e Leda kundteam framatlutat och effektivt, samt involvera interna specialister inom bland
annat produkt, kredit, juridik, hallbarhet, FCP (financial crime prevention) och
kreditadministration. I rollen ingér savil strukturering av finansieringslésningar som
beredning av kreditirenden och féredragande i kreditkommitté

Du kommer initialt att arbeta med en mindre befintlig kundportfélj, vilket mojliggor fokus pa att
bygga affiren och etablera nya kundrelationer.

Om teamet och kontexten

Du blir en del av funktionen Kundrelationer och Hallbarhet, dir segmentet Medelstora Foretag
ar en viktig tillvixtmotor. Du rapporterar till Chef Medelstora Foretag 1 Stockholm och dina
kollegor arbetar fran Stockholm, Géteborg och Malmé. Géteborgskontoret bestar idag av ett
mindre team, kund- respektive affirsansvariga med stark lokal férankring. Denna rekrytering ar
ett strategiskt steg for att ytterligare stirka nirvaron och skapa kapacitet for fortsatt expansion i
regionen. Resor till vart huvudkontor i Stockholm férekommer regelbundet.

Om dig

Rollen kriver en senior relations- och affirsbyggare med stark foérankring i den svenska
foretagsmarknaden och dokumenterad erfarenhet av att sjilvstindigt driva komplexa
finansieringsaffirer.

Vi soker dig som har:

¢ Akademisk examen inom ekonomi, juridik, teknik eller motsvarande

e Minst 10 ars erfarenhet fran bank eller finansiell radgivning, varav minst 5 ar i en ledande
kundansvarig roll

e Gedigen erfarenhet av att arbeta med medelstora och/eller stora foretagskunder,
inklusive eget affirs- och resultatansvar

e Bakgrund inom exempelvis Corporate Banking, Investment Banking eller nirliggande
omraden, med tydligt track record inom affirsgenerering och kundutveckling

o Stark kreditférstaelse och vana att strukturera, férhandla och genomfoéra
finansieringstransaktioner. Erfarenhet av linedokumentation ir en férdel.

Du har sannolikt ett etablerat nitverk i Géteborgsregionen och en god forstaelse for det
regionala naringslivet.

Som person ar du affirsdriven, fortroendeingivande och har en naturlig tyngd i dialogen med
seniora beslutsfattare. Du kombinerar ett starkt eget driv med god samarbetsférmaga och trivs i
en milj6 ddr affirer genomfors 1 team.



Varfor SEK?

Du som jobbar pa SEK har ett tydligt uppdrag. Hos oss dr du en av vira professionella lagspelare
som med affirsmannaskap, starkt kundfokus och en vilja att na resultat frimjar 6kad svensk
export. Tillsammans ar vi Team SEK.

Det spelar ingen roll var du ar i1 din karridr — vi ger dig utvecklingsmoijligheter och ansvar. I vart
ckosystem av forstklassig kompetens kan du verkligen vixa.

For oss édr du en viktig del av en kultur som bade héjer arbetsgladje och prestation. Det finns en
nirhet och enkelhet hir som underlittar samarbete och korta beslutsvagar. Det ir ocksa en kultur
som driver forindring genom att ta tillvara ditt engagemang och som gér det méjligt for alla att
vara med och paverka.

Tillsammans 4r vi ett hgpresterande lag. Proaktiva - Engagerade - Lagspelare

Som ett SEK g6r vi mer nytta f6r fler och édr en kraft i omstéllningen. Nar vi fortsitter var
historia, som gar Over grinser och generationer, gor vi det tillsammans.

Ansokan

I denna rekrytering samarbetar SEK med Lager & Partners. Du s6ker tjansten hir och sista
ansOkningsdag dr 19 maj 2026, men vi hanterar ansékningar 16pande.

Har du frigor om tjdnsten ir du sjilvfallet vilkommen att kontakta Maria Lindbom pa Lager &
Partners, via mejl maria.lindbom(@lagerpartners.com eller telefon 08-407 64 60
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